


Sem & Johnsen ‐ Prosjektmegling 

• I 2016 hadde kontoret 1356 salg for
totalt 6,5 milliarder. I 2017 solgte vi 1112 
boliger med en samlet verdi av 4,4 
milliarder. I 2018 ca. 1100 salg med         
5 milliarder i salgsverdi.

Tom Zelow Bliksmark Lene H. Markegård Christopher Lejonberg Finn BragnesVegard Skredlund

13 ansatte
inkl. egen oppgjørsavdeling

Sunn økonomi – solid.

Eierskap
Verdun Holding, 
Pareto Bank (51%)

5 Partnere (49%)

Solon, Neptune, AF Gruppen, Eiendomsplan, 
Backe, StorOslo, Bakke, Bane NOR, SPG, 
Bøhler(Sc. Dev.), Ferd, Skanska, Kruse Smith, 
Ø.M. Fjeld, Opsahlgruppen, Solid Prosjekt, m.fl.

Største kunder i dag

Eiendomsmegler har over 
20års erfaring med 

prosjektsalg.

Eiendomsmegler med over 
13 års erfaring med 

prosjektsalg.

Eiendomsmegler og leder for 
nybygg i Sem & Johnsen 

Nyeboliger. Han har over 11års 
erfaring med prosjektsalg. Har

både bolig og fritidsbolig i
portefølje.

Eiendomsmegler og
markedsansvarlig for nybygg i
Sem & Johnsen. Har snart 30 
års erfaring med prosjektsalg.

Eiendomsmegler og har over 
12 års erfaring med 

prosjektsalg.



• Ta med nye impulser og ideer inn i 
utviklingen

• Erfaring fra samarbeid med ulike 
utbyggere og organisasjoner

• Erfaring fra samarbeid med ulike 
arkitekter

• Erfaring fra markedsendringer

• Erfaring fra prosjekter i hele «StorOslo»

La samarbeidet begynne.

Rådgivning
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Først med Dynamiske Landingssider
Skreddersydde nettsider for hver enkelt målgruppe



– Vil du bo
her?



– eller
her?



– bo
her?



– eller 
her?



• 240 000 leiligheter – det produseres ca. 2 400/år

• 50% av leilighetene er under 60 m2

• I 2030 bor vi i 90% i de boligene vi allerede har i dag

• Vi har bygget enkle boliger 

• 1880 årene (Majorstua/Grünerløkka) 

• 1930 årene (Ila, Torshov, Bislet) 

• 1950/60 årene  (Lambertseter/Bøler)

• 1980 årene (Selvaag med Ullern, Stovner)

Befolkningssammensetningen endres

Om 10 år er det i Oslo 37 000 flere i aldersklassen 50-90 år

Om 20 år har dette økt med enda 35 000

Hva og for hvem skal vi bygge?



• Bygge leiligheter som senioren vil ha

• Senior er 3 livsfaser

• Yrkesaktiv – på høyden

• Pensjonist – god tid

• Supersenior – en bolig tilpasset ny hverdag

• Romslige boliger

• Parkering

• I knutepunkter

Hvordan kan vi tilpasse boligbygging







B a r n  – v e l k o m m e n !



R O L F S B U K T A   ‐ S E N I O R



K O K S A B U K T A   ‐ J U N I O R



• De som skal bo

• De som skal jobbe

• De som skal bruke området

• Hammarby Sjøstad – et eksempel

Hvordan utvikle et område for alle?



• Grønne lunger

• Dele inn i 

• Offentlige rom og trafikk

• Halvprivate rom – uten trafikk

• Private uterom for beboere

• Konkurranse om delområder = 
variasjon og mangfold

Hva skaper et godt bomiljø



























Takk for oppmerksomheten!


